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LOCO-SOFT

Zeit sparen in der Werkstatt und im Verkauf

Mit der neuen Schnitt-
w Stelle Cover Check kann

oco-Soft prasentiert sein Dealer-
Management-System an zwei Stdn-
den: bei Maha und bei DAT. Am Maha-
Stand demonstriert der Softwareanbie-

ter mit dem Werkstattausriister die.

vernetzte Werkstatt. Taglich um 10:00,
12:00 und 14:00 Uhr stellen die Unter-
nehmen auf einer Direktannahme-
Priifstrafie den Prozess einer digitalen

ein Verkaufer seinen
Kunden per Mausklick
detaillierte Versiche-
rungsangebote machen.

Direktannahme vor. Loco-Soft liefert
die iiber ein Tablet erfassten Kunden-,
Fahrzeug- und Auftragsdaten an die
Werkstattstationen. Nach dem Ab-
schluss der Arbeiten werden erweiter-
te Daten bis hin zu den Priifprotokollen
der Werkstattgerdte in Loco-Soft ge-
speichert. Das Ergebnis: eine nachvoll-
ziehbare Verwaltung der Priifbelege.

Eine zweite Neuheit zeigt Loco-Soft
am DAT-Stand. Letztere prédsentiert
dort ihr neues Schadenmanagement-
system Silver-DAT My-Claim: Eine On-
lineplattform, die es allen beteiligten
Parteien ermdoglicht, auf Basis einer
digitalen Schadenakte miteinander zu
kommunizieren. Loco-Soft hat die
Silver-DAT-My-Claim-Schnittstelle
umgesetzt. Dariiber iibertragen An-
wender Kunden-, Fahrzeug- und Auf-
tragsdaten in die digitale Schadenakte.
Von dort erfolgt dann die weitere Ab-
stimmung mit Versicherern und Her-
stellern. Die kalkulierte Zeitersparnis
pro Schaden: 10 bis 30 Minuten. Eben-
falls neu im DMS ist die Schnittstelle
zu Cover Check - einem Programm,
das Kfz-Versicherungen der Versiche-
rungsmaklergruppe Martens & Prahl
vergleicht. Mittels der Schnittstelle
kann ein Verkdufer seinen Kunden auf
Knopfdruck zehn Versicherungsvor-
schldge unterbreiten. M

MAHA: HALLE 8.0, C04
DAT GROUP: HALLE 3.1, E85



